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Entressafra, tempo de planejar

Francisco Bianchi*

Para a maioria das com-
panhias listadas, aguelas
com faturamento brito
anual superior a RS 100 mi-
thoes, o periodo de divulga-
gdo de resultados e reunioes
piiblicas referentes ao pri-
meiro trimestre ferminou.

Este momento € muito im-
portante para a equipe de Rl
da companhia se planejar
para os proximos eventos.
Claramente a preocupagdo
durante as proximas sema-
nas ndo deve ser com o fluxo
de rabalho para a divilea-
cio dos resultados do se-
gundo trimestre, visto que o
mesmao fermina em junho,

Primeiramente, a equipe
de Rl deve olhar para tras e
ver os pontos fortes e fra-
cos desta ultima divilga-
¢gdo. O gue a companhia
dacertou e o gie deveria ter
saido melhor. Desde quali-
dade, quanto ao cumpri-
mento de processos, proce-
dimentos, prazos, eic.

Passado este momento de
aulocritica, ow muitas vezes,
concomitante ao periodo, a
area de Rl sera inicialmente
procurada pelos analistas
de sell-side das principais
instituicoes gue cobrem o
papel. A equipe de RI deve
estar preparada para “'ven-
der” a companhia, dispondo
de inumeros relatdrios ge-
renciais que podera lhes au-
xiliar durante o atendimento
aos analistas. Além disto,
eles poderdo ter um entendi-
mento melhor do que a com-
panhia faz/produz, gquais sdo
o5 drivers de valores, quais
Fdo as ameagas ao cresci-
mento da companhia, o se-

Ja, conseguir transmitir a men-
sagem de investimenio,

Muitos analistas de buy-side
lhes procurardo na segiiéncia
dos analistas de sell-side. Cla-
ro que isto somente ocorrerd se
a equipe de RI tiver feito um
bom trabalho, caso contrdrio,
o sell-side nao recomendard o
papel para o buy-side.

Passado este momento de
altissima “responsividade”
Junto aos analistas, a equipe
de Rl deve sair da toca e partir
para um relacionamento pro-
ative com o mercado. A equipe
de Rl deverd, entdo, buscar os
analistas que cobrem outros
papéis que sdo pares em crité-
rios de investimento.

Na seqiiéncia, a equipe deve-
rd analisar o calenddrio de
eventos dos bancos de invesii-
mentos e correloras pard conci-
liar estas importantes reunices
com non-deal road shows, dessa
forma a equipe de RI aproveita
o timing e, mais importante, a
disponibilidade dos analistas
para apresentar a companhia a
um nove publico.

Sair batendo de porta em
porta atrds do investidor pode
diminuir a chance de sucesso
do trabalho, aumentar o volu-
me de trabalho da drea de RI
de maneira quase que imensu-
ravel e também “queimar car-
tuchos ” com investidores e fun-
dos que podem estar em mo-
mento de desinvestimenio.

O diferencial é fazer um tra-
balho apurado na identificacio
dos analistas e buy-side que
olham o setor, regido (merca-
dos emergentes no nosso caso)
€ que ndo estejam comprados
no papel da companhia,

A partir dai, o RI deve obser-
var se e quanfo o fundo e/ou
instituigdo estd comprada em

papéis de seus pares, desde
gquando, qual o percentual
do patrimonio liguido do
Jfundo, o perfil do fiundo (va-
lor, crescimento, hedge) e
partir para o contato e o
non-deal road show

E importante entender
também, antes de sair em
viagens, que o perfil da
companhia pode trazer um
perfil de fundo independen-
temente do que o Rl trace de
meta para sua base aciond-
ria. Por exemplo. compa-
nhias que sao grandes pres-
tadoras de servigos e atuam
em setor altamente regula-
do e com historico de eleva-
das margens liguidas e
EBITDA naturalmente
atrairde fundos que buscam
o pagamento elevado de di-
videndos, como por exem-
plo, os fundos de pensdo ou
previdéncia privada.

Se. por exemplo, o RI esti-
ver buscando aumento de li-
quidez do papel, recomenda-
se reforcar o trabalho com
Sfundas que giram bem o pa-
pel. Mas recomendamos cui-
dado com a alta exposigdo a
estes fundos, pois a saida do
papel também serd muito rd-
pida dependendo do caso.
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